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ERFOLGREICH GRUNDEN UND WACHSEN MIT DER SIKB

Griindungs- und Nachfolgevorhaben
engagiert aut den Weg bringen

iir ein wirtschaftlich starkes Saarland

braucht es Unternehmen, deren Leis-

tungsfahigkeit fur gesamtgesellschaft-
liche Wertschopfung sorgt. Florierende Be-
triebe bringen Menschen in Lohn und Ar-
beit und zahlen Steuern zur Finanzierung
des Allgemeinwohls. Unternehmertum ist
mehr als blofle Kapitalerwirtschaftung,
denn es beeinflusst, neben politischen Ent-
scheidungsprozessen, das soziale Geftge
einer Gesellschaft. Dessen ist sich auch die
Saarlandische Investitionskreditbank AG
(SIKB) bewusst, die als landeseigene Forder-
bank einen verantwortungsvollen Beitrag
leistet, iiber die von ihr unterstiitzten Unter-
nehmen positiv auf die Entwicklung des
Saarlandes einzuwirken.

Als Forderspezialist stehen der SIKB breit-
gefacherte Finanzierungsinstrumente zur
Verftigung, mit denen regionale Betriebe
wahrend ihrer verschiedenen Entwicklungs-
stufen bedarfsgerecht und individuell auf sie
zugeschnitten begleitet werden. Bestehende
Unternehmen im Rahmen ihres Wachstums

zu fordern, ist dabei die eine Seite der
Medaille. Die andere Seite betrifft die Berei-
che Existenzgriitndung und Nachfolge. Hier
betreten Griindungswillige mit dem Schritt in
die Selbstandigkeit oft Neuland und sind in
der Regel mit zahlreichen und auch beglei-
tenden Herausforderungen, beispielsweise
organisatorischer Art, konfrontiert. Bei Nach-
folgen sind zudem die Interessen der Uber-
geber zu berticksichtigen. Folglich sind in
dieser Phase nicht selten unerwartete Hur-
den zu nehmen, bis es zur eigentlichen Auf-
nahme des operativen Geschafts kommt.

SPEZIFISCHE GRUNDUNGSHILFEN
DURCH DAS ,, TEAM N.E.W.¢

Da derart besondere Umstinde besondere
Mafinahmen in der Forderbegleitung erfor-
dern, etablierte die SIKB im Jahr 2005 ein
spezielles Existenzgrindungsbiiro, das seit
2016 unter der Bezeichnung ,, Team N.E.W.*
gefthrt wird. Die Abkiirzung steht fiir Nach-
folge, Existenzgrindung und Wachstum. Bei
Teamleiter Marco Mathieu sowie den Mit-
arbeitern Pascale Dauenhauer, Patrick Krier

Liebe Kunden,
Freunde und
Partner der
SIKB,

ein ereignisreiches Jahr 2021, das erneut in vielen Be-
reichen unseres Lebens durch die Corona-Pandemie
bestimmt wurde, liegt hinter uns. Dennoch konnten
wir alle in den vergangenen Monaten spiiren, dass
schrittweise eine neue Normalitdt in unseren Alltag
einkehrt. Aus diesem Grund blicken wir voller Op-
timismus und Zuversicht auf das Jahr 2022 und freu-
en uns, IThnen mit dieser KUBUS-Ausgabe rund um
das Thema Existenzgrindung und Unternehmens-
nachfolge Einblicke in einen besonders spannenden
Bereich unserer Forderpraxis geben zu kdnnen. Die
Mitarbeiter unseres Grundungsbiiros N.E.W. (Nach-
folge. Existenzgriindung. Wachstum.) sowie die der
Saarldndischen ~ Wagnisfinanzierungsgesellschaft
(SWG), fur die die SIKB geschftsbesorgerisch ttig
ist, stehen als kompetente Ansprechpartner fir alle
Grundungsinteressierte im Saarland zur Verfiigung.

Die Riickkehr zu mehr Normalitdt ist fiir die SIKB
zunehmend auch im Bereich des Griindungs- und
Nachfolgegeschehens zu spiiren. Dies spiegelt sich
w.a. darin wider, dass hier die Nachfrage nach Bera-
tungen und Finanzierungen sukzessive zugenommen
hat. Sowohl im Bereich der Existenzgriindungen als
auch im Bereich der Unternehmensnachfolgen ist ein
spiirbarer Aufschwung zu verzeichnen, von dem wir
hoffen, dass dieser auch im Verlauf des Jahres 2022
anhalten wird.

Insbesondere im Bereich der Unternehmensnachfol-
gen ist in den kommenden Jahren aufgrund des de-
mografischen Wandels mit einem Anstieg der Zahl
der zur Ubergabe anstehenden Unternehmen im
Saarland zu rechnen. Vor dem Hintergrund der Si-
cherung erfolgreicher und leistungsfdhiger Unterneh-
men sowie dem Erhalt wertvoller Arbeitspldtze
nimmt das Thema einen zentralen Stellenwert in der
taglichen Arbeit der SIKB ein. Eine Hiirde im Rah-
men des Nachfolgeprozesses kann u.a. die Suche
nach geeigneten Finanzierungsalternativen sein. Die
SIKB mit ihrem breiten Spektrum an Fordermaglich-
keiten fungiert im Saarland als zentraler Ansprech-
partner fir Finanzierungsfragen. Dartiber hinaus
steht sowohl die Forderung von klassischen als auch
innovativen Existenzgrindungsvorhaben im Fokus
unserer Tdtigkeit. Die Entwicklung des Saarlandes
zu einem Startup- und Griinderland unterstiitzen
wir mit unserem Portfolio an Forder- und Finanzie-
rungsinstrumenten.

Wir wiinschen Ihnen eine spannende Lektiire unseter

neuen KUBUS-Ausgabe und ein zufriedenes Jahr
2022!

Mit herzlichen GriifSen

Doris Woll (Vorstandsvorsitzende der SIKB)
Achim Kaohler (Vorstandsmitglied der SIKB)
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und Mareike Staub stehen die individuellen
Bediirfnisse von jungen Unternehmensgrun-
dern, Startups und Nachfolgern im Mittel-
punkt. Mit Kompetenz und Expertise stehen
sie Griindungsinteressierten fiir deren Fra-
gen mit einem umfassenden Beratungsange-
bot zur Verfiigung. In intensivem personli-
chen Austausch und mit hoher Flexibilitat,
auch hinsichtlich Terminvereinbarungen, er-
mittelt das Team N.EW. fur die jeweiligen
Vorhaben passende Forderbausteine, seien
es saarlandische Programme, Forderinstru-
mente der KW oder Mittel aus EU-Program-
men. Pro antragstellender Person konnen Fi-

ERREICHBARKEIT DES TEAMS N.E.W.
(NACHFOLGE. EXISTENZGRUNDUNG.
WACHSTUM.) BEI DER SIKB:

Marco Mathieu
(Teamleiter)

Telefon:

(0681) 3033-199

E-Mail:
marco.mathieu@sikb.de

Pascale Dauenhauer
(Griindungsberaterin)

Telefon:
(0681) 3033-115

E-Mail:
pascale.dauenhauer@sikb.de

Patrick Krier
(Griindungsberater)

Telefon:

(0681) 3033-164
E-Mail:

patrick krier@sikb.de

Mareike Staub
(SOG-Nachfolgelotse)

Telefon:

(0681) 3033-206
E-Mail:
mareike.staub@sikb.de

Weitere Informationen zum Forderangebot fiir
Griindungsinteressierte finden Sie auch online
unter www.sikb.de/existenzgruendung

Bild links: Die SIKB verfiigt iiber
zahlreiche Netzwerkpartner, die
saarldndische Unternehmen auf
ihrem Weg begleiten. Das Bild
zeigt den Besuch des ,,Chancen-
macher-Busses“ des BVK-Bundes-
verband deutscher Kapitalbeteili-
gungsgesellschaften (v.L.n.r: BVK-
Leiter Politische Beziehungen
Amid Jabbour, Saar-Wirtschafts-
ministerin Anke Rehlinger, STKB-
Vorstandsvorsitzende Doris Woll
und SIKB-Vorstandsmitglied
Achim Kohler).

nanzmittel von bis zu 50.000
Euro vor Vorhabensbeginn direkt tiber das
Team N.E:W. beantragt werden. Bei hoherem
Investitionsbedarf fithrt der Weg die Grander
hingegen zuerst zu ihrer Haushank. Diese
tritt in der Regel anschliefSend an die SIKB
mit einer Anfrage nach einer Finanzierungs-
beteiligung heran.

ERGANZENDE VORTEILE DURCH

EIN BREITGEFACHERTES NETZWERK
Die SIKB-Griindungsexperten im Team
N.EW. verstehen sich aber auch als An-
sprechpartner fur Fragen, die tber klassische
Finanzierungsthemen hinaus gehen. Insbe-
sondere gute Verbindungen zur regionalen
Griinderszene und zu sonstigen Netzwerken
helfen bei der Vermittlung hilfreicher Kon-
takte. Dazu zdhlen im Grunde alle im Saar-
land im Fordergeschehen tatige Akteure, u.a.
Banken und Sparkassen, Kammern, Verbin-
de, Ministerien oder Wirtschaftsfordergesell-
schaften. Die SIKB selbst sowie die von ihr
geschaftsbesorgte Saarlandische Wagnisfi-
nanzierungsgesellschaft mbH (SWG) sind
zudem Teil der durch das saarlandische Wirt-
schaftsministerium initiierten ,Saarland Of-
fensive fir Griander*, einem regionalen Netz-
werk mit aktuell 25 Partnern, das wichtige re-
levante Krafte in der saarlandischen Griin-
dungsforderung biindelt. Offentlich prisent
und far Grandungswillige leicht zuganglich
sind die SIKB und deren Griindungsspezia-
listen auch auf Veranstaltungen, wie der re-
gelmafSig stattfindenden Griindermesse,
oder im Rahmen von informativen Vortréagen
bei diversen Institutionen und Partnern.

GANZ NAH DRAN AN DEN ORTEN

DES GRUNDUNGSGESCHEHENS

Niedrigschwellig und unkompliziert in den
Dialog mit der SIKB kommen Griinder auch
in den Saarbriicker Coworking Spaces FASE,
Halle 4 sowie cothub66. An diesen zeitlich
und raumlich flexibel nutzbaren Arbeitsor-
ten, die u.a. gerne von Kreativen und Startups
als Alternative zu klassischen Biiroflachen ge-
mietet werden, sind SIKB-Mitarbeiter regel-

mafig vor Ort. In der FASE wird sogar ein
eigenes SIKB-Projektbtiro dauerhaft unterhal-
ten. Dadurch ist man als modernes und zeit-
gemafS agierendes Forderinstitut dort pra-
sent, wo sich neue Unternehmen zu entwi-
ckeln beginnen, um mit passenden Bera-
tungsangeboten sowie der Vermittlung von
Netzwerkkontakten behilflich zu sein.

Sehr eng sind in diesem Kontext auch Be-
ziehungen zu den saarlandischen Hochschu-
len, denn diese sind stets besonders ergiebige
Keimzellen fur neue Geschaftsideen und da-
raus resultierende Betriebsgrundungen. An
der Schnittstelle zwischen Lehrbetrieb und
unternehmerischer Umsetzung bestehen
dort eigens etablierte Einrichtungen, die mit-
tels Know-How und praktischer Hilfen wah-
rend der Anlaufphase wertvolle Unterstut-
zungsarbeiten leisten:

An der Universtitat des Saarlandes ist dies die
Kontaktstelle fur Wissens- und Technologie-
transter (KWT). Sie unterstiitizt den Transfer
der Forschungs- und Wissensergebnisse aus
der Universitat in die Gesellschaft tber Pa-
tente, Forschungskooperationen und Grun-
dungen. Startups und universitdre Ausgriin-
dungen benétigen in der Regel eine Finanzie-
rung. KWT-Geschaftstihrer Jens Kruck er-
klart: ,Die SIKB ist ein wichtiger Partner,
wenn es um die Finanzierung der Umset-
zung oder Weiterentwicklung der Geschafts-
ideen geht. Grinderinnen und Grinder pro-
fitieren hier insbesondere auch von der Er-
fahrung der Beschaftigten der SIKB®. Die
SIKB bzw. die SWG veranstaltet gemeinsam
mit der KWT zudem regelmafSig den Wettbe-
werb Saarland Pitch, bei dem Griinder ihre
Geschaftsideen potentiellen Investoren vor-
stellen und schmackhaft machen.

An der Hochschule fir Technik und Wirt-
schaft des Saarlandes (htw saar) ist die FITT
gGmbH als Institut far Wissens- und Techno-
logietransfer Partner fur Griindungsinteres-
sierte und Startups. Auch hier besteht eine

Bild oben: Niederschwellig fiir Unternehmen er-
reichbar zu sein, ist der SIKB sehr wichtig - zum
Beispiel im Rahmen von Vortrdgen oder Veranstal-
tungen, wie der saarldndischen Griindermesse.
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enge Zusammenarbeit mit der SIKB, die fir
FITT-betreute Griindungen passende Forder-
und Finanzierungsangebote bereit halt. Zu-
dem ist die SIKB regelmifSig bei Grunder-
treffs eingeladen, um tber ihre Leistungsan-
gebote zu informieren. Die Bedeutung der
SIKB bewertet Mirjam Schwan, FITT-Ge-
schaftsfithrerin, wie folgt: ,Als Forderbank
des Saarlandes spielt die SIKB eine ganz
wichtige Rolle im saarlandischen Grundungs-
geschehen, da sie sowohl niedrigschwellige
Produkte als auch grofiere Finanzierungslo-
sungen anbietet, immer kombiniert mit der
staatlichen Forderkomponente. Die SIKB ist
auch tiber die verschiedenen Granderwettbe-
werbe sichtbar, beispielsweise im Rahmen
des 5-Euro-Startup, bei dem Studierende der
htw saar Grindungsideen entwickeln und
vor einer Jury pitchen.”

Den kunstlerischen Schulen des Saarlandes
steht das K8 - Institut fur strategische Asthe-
tik als Transfergesellschaft zur Seite, vor al-
lem im Bereich ,digitale soziale Innovatdon®
bzw. nicht-technologische Innovation” und
mittels Szenarioentwicklungen in konkreten
Kooperationen mit kleinen und mittleren Un-
ternehmen. Gemeinsam, u.a. mit der SIKB,

wurde auch der Coworkingspace co:hub66
aufgebaut. Julia Hartnik, K8-Geschaftsfihre-
rin erklart: ,\Wir schitzen die Offenheit und
Kooperationsbereitschaft der SIKB, sich ne-
ben ihren traditionellen Tétigkeitsbereichen
auch far neue Entwicklungen im Griindungs-
forderbereich und fiir neue Investmentszena-
rien auseinanderzusetzen. So lasst sich Be-
wahrtes und Zukunftsweisendes sinnvoll
und nachhaltig verbinden und fir die wirt-
schaftliche und gesellschaftliche Entwicklung
der Region einsetzen”.

FUR EINEN VITALEN WIRTSCHAFTS-

UND LEBENSSTANDORT SAARLAND

Wie wichtig der verantwortungsvolle Einsatz
der SIKB fur Land und Leute ist, lasst sich
auch an konkreten Zahlen ablesen: In den
funf Jahren von 2016 his 2020 hat sie zur
Grundungs- und Wachstumstinanzierung
ein zinsverbilligtes Kreditvolumen in Hohe
von 507 Mio. Euro hewilligt und die saarlan-
dische Wirtschaft damit bei Investitionsvor-
haben und Betriehsmittelbedarf unterstitzt.
Dies schuf bei den Unternehmen Anreize fir
eine Investitionstatigkeit von 761 Mio. Euro.
Neben den Impulsen auf das saarldndische
Unternehmertum wirkt dies auch positiv auf

Bild oben: Neben Priisenzen an Hochschulen ist
die SIKB auch in den Coworkingspaces FASE,
Halle 4 und co:hub66 personlich vor Ort - dort,
wo Griindungsprojekte ihren Anfang nehmen.

den Arbeitsmarkt ein, da im Rahmen der For-
derbegleitungen hierzulande rund 2.000 Ar-
beitsplitze entstanden sind.

Bei ihrer Unterstiitzungsarbeit ist die SIKB in
der Region brancheniibergreifend und so-
wohl bei kleinen als auch grofSen Vorhaben
aktiv - egal ob Griinder oder etabliertes Un-
ternehmen. Fiir jedes Projekt werden passge-
naue Forderinstrumente herangezogen, die
Betrieben aus allen Teilen des Saarlandes zu-
gute kommen. Dies beweisen exemplarisch
auch die verschiedenen Grindungsvorha-
ben, die auf den folgenden Seiten portraitiert
werden.

Spezialhandel fir
Forschungschemikalien

CARBOLUTION
CHEMICALS GMBH,
ST. INGBERT

niversititen, Forschungsinstitute und

forschende Unternehmen benotigen
Laborchemikalien in kleinen Mengen und
zu Kkleinen Preisen. Wo andere Anbieter oft
mit Mindestabnahmemengen oder Minder-
mengenzuschldgen agieren, bietet die Car-
bolution Chemicals GmbH be-
darfsgerechte Losungen.

Das im Jahr 2010 im Starter-
zentrum auf dem Saarbrtcker
Unicampus von Dr. Michael
Bauer (44) gegrindete Unter-
nehmen hat sich auf den Chemikalienhan-
del von Kleinmengen spezialisiert und eine
von Wetthewerbern weitgehend nicht be-
diente Nische besetzt. Dies fuhrte zu einer
schnellen Expansion und einem Bestand
von inzwischen etwa 2.500 Kunden, darun-
ter laut eigenen Angaben alle deutschen

Universititen mit Chemie- oder
Pharmaziefakultdt. Die vertriebe-
nen Produkte werden weltweit
eingekautft, eingelagert, umkon-
fektioniert und dann in passge-
nauen Mengen an die Kunden
aus Deutschland und angrenzen-
den Landern versendet.

Das im Jahr 2015 mit dem ,KfW Grunder-
champion“-Award ausgezeichnete Unter-
nehmen zog im Jahr 2016 nach St. Ingbert
um, wo dem 5-kopfigen Team gentigend
Raum fur das inzwischen

auf etwa 2.000 Produkte

angewachsene Sortiment

zur Verfugung steht. Seit

der Grindung wird die

Carbolution Chemicals

GmbH von der SIKB begleitet - zu-
néchst durch einen Griinderkredit
und im Zuge des Standortwech-
sels durch die Kapitaloffensive
fur junge Unternehmen. Dadurch
konnte nicht nur das Produktsorti-
ment erweitert und ein Warenwirt-

Dr. Michael Bauer schaftssystem etabliert werden, son-

dern auch die Anschaffung der fur
die Chemikalienlagerung erforderlichen
Ausstattung, wie beispielsweise Kthlschran-
ke oder eine spezielle Luftungsanlage.

Mit dem Vertrieb von kleinen Mengen zu
kleinen Preisen und einem unkonventionel-
len AufSenauftritt ist es dem einstigen Start
Up gelungen, tiber Jahre hinweg eine Marke
aufzubauen, die heute in der Forschungs-
landschatft fest etabliert ist.

Weitere Infos:
www.carbolution.de

Bilder links: Carbo-
lution bietet Labor-
chemikalien in Klein-
mengen an und ver-
sendet sie an Hoch-
schulen und forschen-
de Einrichtungen.
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Handgemachtes aus
der glasernen Backstube

DIE BACKJWOL
TRADITIONSBACKERE]I,
NIEDERLOSHEIM

In Zeiten, in denen Brot- und Backwaren
zunehmend als industrielle Massenware
gefertigt werden, bewusst einen Kontrapunkt
zu setzen, ist der Ansatz, den Thomas Peitz
(52) mit seiner Traditionsbackerei Die Back-
mol in Niederlosheim verfolgt. Er und seine
9-kopfige Belegschaft besinnen sich hier auf
klassische Handarbeit, traditionelle Backme-
thoden und eigene Rezepte - ganzlich ohne
Verwendung vorgefertiger Backmischungen.

Ob Brote, Brotchen oder Kaffeesteilchen -
der gelernte Backer und Konditormeister be-
treibt sein Handwerk mit Leidenschaft und
unter Beriicksichtigung ausgewihlter Zuta-
ten und Rohstoffe aus der Region. Das Mehl
wird aus saarlandischem Getreideanbau be-
zogen, Milch und Eier kommen vom regio-
nalen Bauernhof. Teige fiir Brote, Baguettes
und Brotchen werden am Vortag zubereitet,

da die langeren Ruhezeiten die
nattrliche Aromabildung for-
dern und den Einsatz zusitzli-
cher Back- und Hilfsmittel tiber-
flissig machen. Auch andere
Produkte, die in der Backmol er-
haltlich sind, darunter Kaffee,
Kase, Marmeladen und Gewtirze,
kommen von Herstellern und Ma-
nufakturen aus dem Saarland.

Seit der Eroffnung im Jahr 2018 schwimmt
Peitz, dem man in seiner glasernen
Backstube gerne tber die Schulter
schauen darf, gegen den Strom der
industriellen Fertigung. Mit Erfolg,
denn sein Konzept wurde nicht nur
durch einen Forderpreis fur innova-

Thomas Peitz

tives und kreatives Handwerk der
saarlandischen Handwerkskammer
gewtrdigt, sondern findet insbe-
sondere bei der Kundschaft, die
aus bis zu 30 km Entfernung nach
Niederlosheim kommt, groffen Zu-
spruch. Mit seinem ortlichen Angebot
leistet Peitz dartiberhinaus einen er-
heblichen Beitrag zur Grundversor-
gung mit Lebensmitteln im Dorf. Die Ver-
bundenheit mit der Region zeigt sich selbst
an der Benennung verschiedener Backwaren
nach ortlichen Stra-

{Sen oder Platzen.

Von Anfang an stand
die SIKB dem aufSerge-
wohnlichen  Unter-
nehmenskonzept zur
Seite. Dadurch konnte
in die erforderliche
Ausstattung, wie Teigmaschinen, Ofen oder
Ladeneinrichtung, investiert werden.

Weitere Infos: www.die-backmol.de
Bild oben und links: Mittels Handarbeit und regio-

naler Zutaten werden Backwaren in der gldsernen
Backstube nach klassischer Tradition hergestellt.

Ihre Hinde sind
ihre Augen

PHYSIOTHERAPIE
MIT HAND UND HERZ,
DUDWEILER

ass der Weg in die berufliche Selbstan-

digkeit nicht immer einfach ist und oft
mit allerlei Hiirden einher geht, ist allgemein
bekannt. Wenn man sich allerdings auch
noch gegen persénliche Schicksalsschlage zu
erwehren hat, diirfte der Gedanke an ein eige-
nes Unternehmen fiir viele Menschen ginz-
lich illusorisch und unerreichbar bleiben.

Ganz anders lief es bei der bemerkenswerten
Lebensgeschichte von Wolfgang Wagenbreth
(54), der mit 39 Jahren sein Augenlicht fast
vollstandig verlor und dann seinen Job als
Sozialpadagoge nicht mehr ausitben konnte.
Nach einer Umschulung zum Physiotherapeu-
ten, bei der er seine spétere und ebenfalls fast
blinde Ehefrau Annette kennenlernte, griin-
dete er im Jahr 2017 in Dudweiler eine eigene
Praxis fur Physiotherapie, die er zusammen
mit ihr sowie zwei Mitarbeiterinnen betreibt.

Wagenbreth, der nach seiner eingetretenen
Sehbehinderung nie den Mut verlor und sich
seine Lebensfreude bewahrte, betrachtet das
Geschehene heute als eine Art Figung, durch
die er nicht nur seine Frau, sondern auch den
Weg in die Selbstidndigkeit gefunden hat. Sein
Handicap, so meint er, helfe sogar, da sich bei
Blindheit die anderen Sinne verscharfen,
darunter das Gefthl in den Fingern und die
Tiefenwahrnehmung. Im Leitmotto seiner
Praxis, ,Unse-
re Hande sind
unsere Augen*,
bringt er dies
zum Ausdruck.

Dies empfin-

den offenbar

auch die zahl-

reichen Patienten so,
denn die Praxis ist seit
Griindung tiber Monate
hinweg  ausgebucht.
Zum Therapieangebot
zahlen u.a. Krankengym-
nastik, manuelle The-
rapie sowie manuelle
Lymphdrainage bei Trau-

mata oder OP-Nachsorge
sowie Bobath-Therapie
bei neurologischen
Fallen wie Parkinson
oder Multiple Skle-
rose. So greifen Men-
schen mit den verschie-
densten gesundheitlichen
Hintergriitnden auf die
gebotenen Behandlungs-
methoden, u.a. die im Gegensatz zur Chiro-
therapie sehr sanfte Dorn-Methode, zuriick.

Wolfgang
Wagenbreth

Um ihre Existenz abzusichern, hat sich Fami-

lie Wagenbreth gegen ein Mietmodell und,
finanzierungsbegleitet durch
die SIKB, fir den Erwerb ihrer
Praxisimmobilie entschieden.

Weitere Infos:

www.facebook.de/physiomithand
undherzwagenbreth

Bilder links: ,Mit Hand und Herz*“
sind Wolfgang und Annette Wagen-
breth fiir die unterschiedlichsten
physiotherapeutischen Anliegen ih-
rer Patienten da. In ihrer Sehbehin-
derung sehen beide keinen Nach-
teil, eher das Gegenteil ist der Fall.
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Lampen und Leucht-
systeme fiir jeden Zweck

LAMPEN KAISER
LAMPEN & LICHTPLANUNG,
ST. WENDEL

Eine Existenzgrindung muss, auch wenn
es begrifflich gerne damit in Verbindung
gebracht wird, nicht mit der Neuerrichtung
eines Unternehmens einher gehen. Auch die
Ubernahme eines etablierten Betriebs bietet
interessante und vorteilhafte Perspektiven fiir
eine Selbstandigkeit, nicht zuletzt aufgrund
eines festen Kundenstamms und einer
bereits langjéhrig aufgebauten Fir-
menbekanntheit.

Auch Anisur Rahaman Bhuiyan
(37) entschied sich fir diesen
Weg als er im Jahr 2018 die Filiale
von Lampen Kaiser in St. Wendel
ibernommen und sich damit selb-
standig gemacht hat. Ursprunglich
aus Bangladesch stammend, fithrte
ihn die Liebe ins Saarland, wo er im Jahr
2013 ein Praktikum bei Lampen Kaiser be-

Anisur Raha-
man Bhuiyan

gann. Dies gefiel thm, und es folgte eine Aus-
bildung zum Einzelhandelskaufmann, die er
im Jahr 2016 abschloss und daraufhin als
fester Mitarbeiter im Unternehmen blieb.
Uber Jahre hinweg mit den verschiedenen
unternehmerischen Prozessen vertraut, wur-
de ihm dann vom bisherigen Eigentiimer,
der sich aus Altersgrin-
den aus dem Berufsleben
zuriickziehen wollte, die
Ubernahme angeboten.
Dieser half Bhuiyan zu-
dem aktiv unterstitzend
bei vielen damit einher ge-
henden Schritten, bis hin
zur personlichen Teil-
nahme an Terminen bei der SIKB,
die den Erwerb des Ladenlokals,
des Warenbestands und der In-
nenausstattung finanzierte.

Unter Beibehaltung des Firmen-
namens fithren Bhuiyan und drei
Mitarbeiter das traditionsreiche Un-
ternehmen nun in die weitere Zu-
kunft. Im Zuge der Ubernahme er-
folgten Renovierungs- und Modernisie-
rungsmafSnahmen im Ladenlokal, auch die

Bild oben und links: Lampen Kaiser
halt nicht nur ein breites Sortiment
an verschiedensten Leuchtsystemen
vor, sondern berdit Kunden auch
mittels individueller Lichtplanung.

Warensortimente wurden ange-

passt und neue Markenproduk-
te in die Ausstellung aufgenommen. Getreu
dem Motto ,Lampen und Lichtplanung fur
Alles und Jeden*® findet sich bei Lampen Kai-
ser ein vielfaltiges Sortiment an Leuchtsys-
temen fir den Innen- und Auflenbereich, so-
wohl fir private als auch gewerbliche Réu-
me. Auf Wunsch wird den Kunden auch ein
personliches Lichtkonzept fur einzelne Ein-
satzfelder, z.B. Esstisch-, Arbeitsplatz- oder
Eingangsbeleuchtung, entwickelt.

Weitere Infos: www.lampen-kaiser.de

Der Schonheit ihrer
Kunden verpflichtet

HAIR & BEAUTY EXPERT
SAPKUR,
EPPELBORN

o manche Existenzgriindung erfolgt aus
dem Antrieb und mit dem Anspruch, et-
was ein wenig anders zu machen als
man es gewohnlich kennt oder als es
im Marktgeschehen am jeweiligen
Unternehmensstandort bereits exis-
tert. Ahnlich ging es jedenfalls Elif
Sapkur (34) und ihrer Schwester Fi-
dan Sapkur-Calleger (32), die als an-
gestellte Friseurinnen, Typberaterin-
nen und Stylistinnen arbeiteten und
nach der Meisterschule den Gedan-
ken reifen liefSen, einen eigenen Sa-
lon nach eigenen Konzeptvorstellungen ver-
wirklichen zu wollen.

In Eppelborn fanden die Geschwister die pas-
senden Raumlichkeiten fiir ihre Idee und er-
offneten dort im Jahr 2015 ihren Salon Hair &
Beauty Sapkur, wo sich gemeinsam mit einem

7-kopfigen Team seither alles um Frisuren,
Schonheit und Typveranderung dreht. Neben
den handwerklichen Fahigkeiten, wie Schnitt-
techniken, Farbbehandlungen, Hochsteck-
frisuren, Strahnentechniken, Balayage oder
Haarverlangerung, war es den Jungunterneh-
merinnen besonders wichtig, ein Ambiente zu
schaffen, das fiir eine Wohlfthlatmosphare
sorgt. Wahrend ihres Besuchs sollen sich die
Kunden, so ihr Anspruch, entspannen und

vom Alltag abschalten

Bild links und unten: Bei
Hair & Beauty Expert in
Eppelborn profitieren die
Kunden von den handwerk-
lichen Fihigkeiten des 7-
kopfigen Teams und gon-
nen sich in angenehmem
Ambiente zugleich eine
kleine Auszeit vom Alltag.

konnen. Viel Wert legte
man deshalb auf ein
zeitgemafSes  Interi-
eur, mit dem das La-
denlokal nach umfas-
sender Renovierung
ausgestattet wurde.

Elif Sapkur
Ermoglicht durch die
Grundungsfinanzierung
der SIKB konnten die
Schwestern  ihren
Wunsch-Salon  reali-
sieren, wo sie erfolg-
reich fur Damen, Her-
ren und Kinder im Ein-
satz sind. Neben top-ak-
tuellen, individuellen
aber auch klassischen
Haarschnitten, Stylings und Colorationen
werden auch hochwertige Pflegeprodukte ver-
kauft sowie Stylingvorschlage fur Garderobe
und Accessoires angeboten. Mit ihrer Speziali-
sierung auf Blondierungstechniken sowie auf
Zweithaar bzw. Perticken konnten sie sogar
eine tiberregionale Kundschaft erschliefSen.

Fidan Sapkur-
Calleger

Weitere Infos: www.sapkur.de
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Weitere von der SIKB begleitete Existenzgriindungen

BLUEFUTURE PROJECT,
SAARBRUCKEN

Die Welt ein wenig besser zu ma-
chen und zugleich wirtschaft-
lich tragfihig zu arbeiten, ist das
Geschaftsmodell der BlueFuture
Project GmbH aus Saar-
briicken, die Tibor Sprick

(27, Foto hintere Reihe 3.

v. 1) und Christoph Dil-
lenburger (28, Foto hinte-

re Reihe 1. v. 1) im Jahr

2018 grindeten und die

aktuell tiber 5 Mitarbeiter verfugt.

Thr Unternehmen leistet in Ostafri-
ka Hilfe zur Selbsthilfe, indem es
dort bei der Errichtung einer lang-
fristigen Trinkwasserinfrastruktur
hilft. Uber 300 Mio. Menschen in
Afrika haben keinen Zugang zu
sauberem Trinkwasser. Die Folgen
sind Krankheiten und Todesfalle.
Vor Ort indes vorhandene Verfah-
ren zum Filtern trinkbaren Wassers
aus Seen und Tumpeln werden
tiber klassische Entwicklungshilfe
und Spenden nicht erreicht oder
geraten in politische Abhangigkeit.
Sprick und Dillenburger unterstiit-

REISEBURO ESTRELLITAS,
ST. WENDEL

Zu den beliebtesten Freizeitbe-
schaftigungen der Deutschen
zahlt das Reisen. Ob beispielsweise
Stadtetrip, Strandferien, Aktivur-
laub oder Wellnessaufenthalt — die
Bandbreite an Moglichkeiten
ist riesig. Einen Uberblick zu
gewinnen, fallt da nicht leicht.
Passende Angebote fir jeden
sehr individuellen Anspruch zu
finden, ist deshalb die Aufgabe,

der sich Daniel Bastian (40)
und seine beiden Mitarbeiterinnen
im Reisebtro Estrellitas Reisen by
Daniel Bastian in St. Wendel ver-
schrieben haben.

Im Jahr 2019 hat er das vor Ort
langjahrig etablierte Reisebiiro, in
dem er zuvor angestellt war, mit-
hilfe einer Finanzierung der SIKB
von der Vorbesitzerin erworben.
Zugleich modernisierte Bastian den
Betrieb, um ihn bedarfsgerecht und
zeitgemalS aufzustellen. Neben all-
gemeinen Renovierungsmaf$nah-
men investierte er insbesondere in
digitale Ausstattungen. So werden

zen deshalb das selbst von der
Weltgesundheitsorganisation
anerkannte, chemiefreie Filter-
verfahren afrikanischer Inge-
nieure. Damit konnten bislang tiber
100 Wasserstationen ftir tiber 10.000
Menschen errichtet und vor Ort so-
gar etwa 120 Jobs geschaffen wer-
den. Das sehr preiswert kaufliche
Wasser gibt den Menschen Unab-
hangigkeit und Selbstbestimmung.

In Deutschland generiert das Blue-
Future Project durch an Gastrono-
miebetriebe unter eigenem Etikett
verkauften Schwollener Sprudel
(vgl. Foto) weitere Gelder fur seine
Projekte. Hierzu trug die SIKB mit
einer Finanzierungsbegleitung bei.

Weitere Infos: www.bluefutureproject.com

Reiseziele tber zahlrei-

che Bildschirme, zum

Beispiel im Schaufenster

oder in einem Lounge-

bereich, visuell erlebbar.
Kundenberatungen erfolgen zu-
dem auf digitalen Tabletts und er-
leichtern das Suchen von Angebo-
ten. Die Unabhangigkeit von Veran-
staltern bietet dabei eine besonders
grofSe Vielfalt.

Fir Bastian und sein Team steht
der Kundenvorteil an erster Stelle.
Uber eine Best-Preis-Garantie las-
sen sich selbst Onlinepreise gewah-
ren oder sogar unterbieten. Zudem
wird, entgegen vieler Mitbewerber,
auf Beratungsgebiihren verzichtet.

Weitere Infos: www.estrellitas.de

RETTERMARKT RETTICH,
SAARBRUCKEN/SAARLOUIS

n unserer Konsumgesellschaft

halt der Lebensmittelhandel im-
mer breitere Sortimente vor. Diese
Vielfalt ist fur Kunden zwar ange-
nehm, fuhrt aber auch dazu, dass
nicht alles verkauft wird. Meist
wird die Ware dann entsorgt oder
an regionale Tafeln fir in Armut le-
bende Menschen gespendet.

Bei ihrem Rettermarkt Rettich in
Saarbriicken und Saarlouis geht
Fabienne Ebertz (27) mit ihrem 5-
kopfigen Team seit Sommer
2020 einen alternativen Weg.
Sie verkauft Lebensmittel und
andere Waren zu sehr ginsti-
gen Preisen, die sie zuvor ,ge-

DAVY’S PINSERIA,
SAARLOUIS

Kuhnarischer Genuss wird im
Saarland grof§ geschrieben und
ist deshalb eines der wichtigsten
Merkmale des regionalen Touris-
musmarketings. Neben zahlreichen
Angeboten, die man uberall im
Land findet, ist insbesondere die
Kreisstadt Saarlouis fur ihre gastro-
nomische Vielfalt und eine hohe
Restaurantdichte bekannt. Berei-
chert wird die lokale Gastroszene
auch von Davy Mazzuca (32), der
sich im Jahr 2019 mit Davy’s Pin-
seria selbstandig machte.

In geschmackvoll eingerich-
teten Raumlichkeiten im his-
torischen Gewolbe der Saar-
louiser Kasematten setzen er
und sein 14-kopfiges Team
auf die Spezialitat der italie-
nischen Pinsa. Dabei handelt es
sich um Pizza nicht unahnlichen
Teigfladen, die sich jedoch vom
Klassiker unterscheiden: Der Sau-
erteig besteht namlich aus hoch-
wertigem Bio-Weizen-, Reis- und
Sojamehl und wird tber 72 Stun-

rettet” hat. Dies sind uw.a. Lebens-
mittel, die nur kleine Schonheits-
fehler, z.B. Flecken, Dellen oder ein
fehlendes Etikett, haben und des-
halb von den wihlerischen Kunden
nicht gekauft wurden. Ebertz er-
wirbt solche Waren u.a. bei Herstel-
lern, Lebensmittelmarkten, Bau-
ernhofen und Béckereien oder er-
halt sie geschenkt. Nachhaltigkeit
ist ihr wichtig, Verschwendung to-
leriert sie dagegen nicht. Neben Le-
bensmitteln gehoren w.a. Pflanzen,
Zeitschriften oder Drogerieartikel
zum stets wechselhaften Sortiment.
Bis zu 50 Prozent unter Normal-
preis kosten die Waren
die Kunden dann nur
noch im Rettermarkt.

Der Erfolg des Ladens in

Saarbriicken fithrte Ende

2021 zur Er6ffnung einer
zweiten Filiale in Saarlouis. Von An-
fang unterstttzt wurde das Unter-
nehmen durch einen Grundungs-
kredit der SIKB, der u.a. den Um-
bau, die Renovierung und die La-
deneinrichtung finanzierte.

Weitere Infos: www.rettermarktrettich.de

den gehen gelassen. Dadurch wird
er besonders bekémmlich und
leicht verdaulich. Die Pinsa wird zu-
dem sowohl vor als auch nach dem
Backen mit frischen Zutaten belegt.
Es gibt herzhafte und auch siifSe Va-
riationen, und jede davon ist ein ab-
soluter Gaumenschmaus.

In speziellen Schulungen in Italien
hat sich Mazzuca sein Know-How
erworben und beschlossen, fur den
immer populérer werdenden Pinsa-
Trend ein Restaurant-Angebot im
Saarland zu schaffen. Mit der SIKB
fand er dabei den passenden Finan-
zierungspartner fur den erforderli-
chen Renovierungs- und In-
ventarausstattungsbedarf.

Weitere Infos: www.davys-pinsa.de
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